Ma smysl, stat se dodavatelem do obchodnich fetézcu?!

Jak se stat dodavatelem do velkych obchodnich retézcli? Jaké vyhody
a nevyhody z toho plynou? 10 faktd, s kterymi byste méli pocitat.

Sen kazdého prodejce je stat se dodavatelem velkého obchodniho fetézce. Predstava obrovského
mnozstvi prodaného zboZi zni skvéle, ale co za tim stoji? Je to opravdu, tak rdZzové? Na zakladé sledovani
ostatnich dodavatell si Ize udélat hrubou predstavu o prekazkach, které s tim souvisi.

Fakta, s kterymi byste mél pocitat:

1) V pfipadé, Ze chcete dodavat zboZzi do obchodniho fetézce, tak musite pocitat s dostatec¢nym
kapitalem, ktery budete potrfebovat na porizeni zboZi (zapInéni regalll) a pokryti obdobi, nez vém za
prodané zbozi zaplati.

2) Obchodni fetézce vynikaji tim, Ze maji velmi dlouhou splatnost za odebrané zbozi. MizZe byt a ve
vétsiné pripadd je nékolik mésicd.

3) Poclitejte, ze si dodavatel bézné prFiplaci za rGzné vyhody. Napfiklad za lepsi umisténi v regalu,
umisténi zbozi do letdaku a dokonce i za dopliiovaCe zbozi (mohou po Vas chtit, abyste si zbozi
doplnoval sam).

4) Obchodni retézce pozaduji bezstarostny odbér. Musite zajistit perfektni servis, schopnost vykryt
objednavky, nabidnout akcni cenu...

5) Musite zvladnout prvotni koloto¢, kde pozaduji zkuSebni vzorky, atraktivni cenovou nabidku...

6) Mlzete se setkat s dotazem na Uplatek. Nakup¢i jsou si védomi své vyhody. Doporucuji si
vypéstovat dobry vztah. Formou malych pozornosti.

7) Obchodni fetézce Vam mohou hazet klacky pod nohy. Urcité jste si vSimli, ze napf. Tesco, Kaufland a
dalsi prodejci tlaci na pulty své vlastni vyrobky.

8) Velké celosvétové retézce davaji prednost firmam, které maji celoevropské pokryti.

9) Pocitejte s velikou konkurenci, pokud nenabizite zcela originalni zboZi.

10) Zvyhodnény jsou retézce se $irsi nabidkou produktd.

Kde zacit?

Pokud Vas ani jeden z vySe uvedenych bodu neodradil. Tak fetézec oslovite pres $éfa centralniho nakupu
¢i ndkupciho na centrdle. Lze se pomérné snadno k takovému kontaktu dopatrat jen za pomoci
internetu.

Jaka je vySe provize u retézce? Mnohem mensi neZ u malych obchodnich retézct. Pocitejte vak, Ze mala
provize je vykoupena velkym odbérem.
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