Tajemstvi Uspéchu prodeje sluzby, produktu

Vérte mi, Ze prodavat neni zase tak tézké, jak se na prvni pohled zda.
buisness legalni fotografie z fotobanky www.pixmac.cz

Mlzete mit dokonalou sluzbu (produkt), cenu i zvladnutou reklamu... Staci vSak, aby napriklad c¢lovék,
ktery ma na starost konecny prodej, nedokoncil dokonale proces a celé Usili skonci neluspéchem.
Vysledkem byva nejcastéji ztrata zadkaznika a Sance na dalsi doporuceni.

Proto jakékoliv selhdni v celém procesu firmy véetné zaméstnancu, znamena katastrofu.

Priklad z praxe:

Velmi dobry vzor je naptiklad McDonalds. Vzdy tam obdrzite tu nejlepsi kvalitu. Dbaji na presné dodrzovani
danych procest. Davaji nemalé penize do skoleni tymu, zlepSovani a kontroly kvality. Kolik ¢asu a penéz
jste naposledy investovali Vy?

Proto je dulezité vénovat dostatek ¢asu marketingu. BohuZzel spousta majiteld firem vidi jako by v
tunelu. Nevénuji dostatek prostredkl k odstranéni problému, které jejich firma ma.

Hledejte a neustale zdokonalujte cely proces od vyroby az po samotny prodej produktu. Je mnohem

levnéjsi a jednodussi zakaznika udrzet nez ziskat nového.
Nevite kde zacit? Zadejte nezavaznou poptavku pro kontrolu firmy.
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