Jak zaujmout klienty a vyhodné prodavat?

Kazdy den se desitky mozna i stovky novych sluZeb a produktd objevi
| na trhu. Jak mdZete prorazit i vy?

Hledate podnikatelsky ndpad, ale stale vas zadny novy nenapada? Pfipada vam, ze je snad vse vymysleno
a trh obsazeny? Nevéste hlavu. Stale existuje velmi slusnd Sance jak uspét. Zkuste se drzet této
jednoduché rady.
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schopna totéz nabidnout. Zakladni véci umi udélat kazdy, ale navrhnout, vyrobit a zajistit
komplexni sluzbu, kde je velky podil vaSeho know-how, tak to umi jen malo firem. To je ten spravny
smeér pro podnikatele, ktery nevi jak dal.

Nabidnete vasemu klientovi kompletni sluzby. Ten nebude mit dlvod hledat jinde. Ve vysledku vydélate
oba. On uSetfi Cas a vy mate vice prace. Samozrejme za penize.

Jaky zpusob v uspokojeni zakaznika razite Vy?

Jdete spiSe jednoduchou cestou - nabidnete klientovi své sluzby a pokud chce néco dalsiho,
tak...

1. tuto sluzbu neposkytujete a posSlete jej jinam?
2. najdete reSeni v podobé spoluprace s jinou firmou, kterd pozadovanou sluzbu déla?
3. berete to jako napad k rozsifeni sluzeb a vypracujete feseni?

Na férovku Vam povim, Ze po jisté zkuSenosti se snazim drzet varianty Cislo 3. Mé portfolio sluzeb vyviji
klienti na zakladé svych poZadavkd.
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